
06 40 48 89 92 

ANGLAIS COURANT

ESPAGNOL

MICROSOFT WORD ET CANVA 

ESPRIT D'ÉQUIPE  

À L'ÉCOUTE ET PONCTUELLE 

 

S O F I A  E L  M O T A K I

Étudiante en deuxième année de BUT
Techniques de Commercialisation à l'IUT
Paris Nanterre. 
Je suis à la recherche d'un stage d’une
durée de 2 mois ou plus du 8 avril au 8
juin. 

P R O F I L
34 RUE ADOLPHE GUYOT BOIS-
COLOMBES, 92270

SOFIAELMOTAKI24@GMAIL.COM 

Q U A L I F I C A T I O N SF O R M A T I O N S C E N T R E S  D ' I N T É R Ê T

E X P É R I E N C E S
P R O F E S S I O N N E L L E S

spécialisation stratégie de marque etspécialisation stratégie de marque etspécialisation stratégie de marque et
événementielévénementielévénementiel
participation au programme Erasmus+participation au programme Erasmus+participation au programme Erasmus+
“save eco” en Norvège“save eco” en Norvège“save eco” en Norvège   

BUT techniques de comercialisation à l'IUTBUT techniques de comercialisation à l'IUTBUT techniques de comercialisation à l'IUT
Paris Nanterre en coursParis Nanterre en coursParis Nanterre en cours   

Baccalauréat STMG mention bien , lycéeBaccalauréat STMG mention bien , lycéeBaccalauréat STMG mention bien , lycée
Georges Braque à ArgenteuilGeorges Braque à ArgenteuilGeorges Braque à Argenteuil         

Certification pixCertification pixCertification pix   

BAFA, AFOCALBAFA, AFOCALBAFA, AFOCAL   

BÉNÉVOLAT: BÉNÉVOLE ACTIVE  DE
L'ASSOCIATION MY MARAUDE

SPORT: FITNESS 

LECTURE: DEVELOPPEMENT
PERSONNEL  

  

Mise en place d'activités sportives et manuelles
Encadrement d'un groupe d'enfants et application du projet pédagogique 
Accueil des parents, communication professionnelle 
Approche réactive, adaptative des besoins de l'enfant et veille à leur sécurité 
Travail en équipe et gestion du matériel LE RIYAD 

ASNIÈRES-
SUR-SEINE

JUILLET-
AOÛT 2020

ET 2021

ECOLE ANNE-
FRANK ET
BUFFON 

COLOMBES

2022

DELOITTE 

LA DEFENSE

2SEM
JUILLET
2022

STAGE B TO C, ZADIG & VOLTAIRE  

ZADIG &
VOLTAIRE  

BOULOGNE
BUILLANCOURT

1 MOIS 9JANV-
4FEV 2023

Acceuil et écoute active de la clientéle 
Renseigner et conseiller la clientéle avec une vision r.o.i 
Gestion des stocks  
Mise en rayon  

Participation au brainstorming d’une association partenaire 
Préparation et participation à des réunions 
Mise à jour de la base de donnée salariés 
stratégie de communication digitale et de recrutement  

A S S I S T A N T E  A D M I N I S T R A T I V E  E T  E V E N E M E N T I E L ,  D E L O I T T E   

A N I M A T R I C E  E N  C E N T R E  D E  L O I S I R ,  T E M P S  P É R I S C O L A I R E  

Gestion du service du midi et du soir 
Prise des commandes 
Service des plats et des boissons 
Gestion des encaissements 

S E R V E U S E  E N  R E S T A U R A T I O N  


